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Zindywidualizowane przepisywanie korekcji i zalecanie soczewek kontaktowych opiera sig przede
wszystkim na potrzebach pacjenta i fizjologii oczu, natomiast cena i tryb wymiany soczewek majg
znaczenie drugorzedne.
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Rola specjalistow zajmujgcych sie ochrong wzroku jest wazniejsza niz kiedykolwiek wczesniej, poniewaz sg
oni w stanie zidentyfikowac najwazniejsze potrzeby pacjentow, ktore:

pozwalaja przeprowadzi¢
bardziej zindywidualizowang
rozmowe z pacjentem

pomagaja dobraé¢ optymalne
soczewki kontaktowe do
wyprébowania

marke soczewek

pozwalajg pacjentowi
lepiej zrozumieé, dlaczego
specjalista zaleca konkretng

pozwalaja poprawi¢ dtugofalowe
wyniki i ograniczy¢ odsetek
0s6b rezygnujacych z noszenia
soczewek

Zadna soczewka kontaktowa, nawet najlepsza, nie jest w stanie catkowicie spetni¢ potrzeb wszystkich pacjentéw.

Konsumenci doszli juz do wniosku, ze nie ma
czego$ takiego jak ,uniwersalny produkt, odpo-
wiedni dla wszystkich” i w niektérych przypadkach
oczekujg wyspecjalizowanych produktéw, dosto-
sowanych do indywidualnych potrzeb. Jako przy-
ktad moze postuzy¢ obuwie sportowe. Podstawowgq
funkcjg obuwia jest ochrona stép i zapewnienie im
podparcia, jednak bardziej zorientowani nabywcy
poszukujg czesto specyficznych cech, ktére bedg
najlepiej pasowaty do indywidualnego sposobu
korzystania z obuwia np. biegania, treningu funkcjo-
nalnego, uprawiania sportéw halowych lub dyscy-
plin uprawianych na trawie. Pod uwage brane sg
rowniez wzgledy estetyczne i moda.

Tego samego typu segmentacje mozna zaob-
serwowaC w marketingu wielu produktéw z branzy
ochrony zdrowia, w tym past do zebéw, kosme-
tykdéw do pielegnacji skory, a takze licznych
produktéw oferowanych w salonach optycznych.
WeZmy na przyktad progresywne soczewki okula-
rowe. Wszystkie soczewki tego typu zapewniajg
osobom z prezbiopig korekcje wzroku na réznych
dystansach widzenia i nie majg widocznych linii
podziatu. Jednak w tej kategorii soczewek mamy
ogromny wybdr konstrukcji, w zaleznoSci od tego,
czy uzytkownik bedzie korzystat z okularéw gtéwnie
w pomieszczeniach, do pracy przy komputerze i wyko-
nywania czynnosci w blizy, czy chciatby nosic¢ okulary
w niewielkich oprawach, czy najwazniejsze dla niego
jest wykoniczenie powierzchni z wykorzystaniem tech-
nologii cyfrowych i brak znieksztafcen obrazu w strefie
do czytania (w soczewkach z segmentu premium).

Dlaczego zatem dzielimy pacjentéw noszgcych
soczewki kontaktowe na zaledwie kilka grup zwiaza-
nych ze schematami wymiany soczewek i przedzia-
tami cenowymi? Tym samym ryzykujemy, ze soczewki
kontaktowe utracg wizerunek produktu specjalistycz-
nego i bedg rzadziej stosowane. Moze warto spro-
bowa¢ zmieni¢ podejscie i jako podstawe przepisy-
wania soczewek kontaktowych przyjaé indywidualne
potrzeby pacjenta oraz relacje specjalista-pacjent?
Nowe podejscie do stosowania soczewek kontaktowych

Ochrona oczu przed
kurzem i zabrudzeniami

Ochrona oczu przed
zanieczyszczeniami

Zauwazalna poprawa
wygladu oczu

Optyczne powiekszenie oczu

Ranking
najwazniejszych
potrzeb

moze pozwoli¢ nie tylko odwrdcic trend zwigzany z utratg
wizerunku produktu specjalistycznego, lecz przede
wszystkim poprawi¢ dtugofalowe wyniki uzyskiwane
przez pacjentow.

WNIOSKI OPARTE NA WYNIKACH
BADAN

Spdtki Johnson & Johnson Vision Care Companies,
stanowigce czes$é wielkiej firmy oferujgcej produkty

Ograniczanie wysitku wzrokowego zwigzanego
z dtugotrwatym korzystaniem z komputera

lub urzadzen elektronicznych

wyposazonych w ekrany

Ograniczenie uczucia suchosci

oczu w trakcie dtugotrwatego

korzystania z komputera lub
urzadzen elektronicznych

Mozliwos¢ komfortowego
noszenia korekcji przez caty
dzien (od przebudzenia do
pojscia spac)

Wyrazne widzenie rowniez
pod koniec dnia

Pyt.: Prosze wzig¢ pod uwage podane potrzeby i okresli¢ ich wystepowanie jako ,czeste/okazjonalne”. Prosze wybrac
10 najistotniejszych dla siebie. Catkowita wielko$¢ proby N = 3232: Podano odsetek konsumentow, dla ktérych potrzeba

znajduje sie wsrod 10 najwazniejszych .

llustracja I: Odsetek konsumentow, ktdrzy ocenili potrzebe jako jedng z 10 najistotniejszych.



Ograniczenie
liczby dni
noszenia

27%

Ograniczenie
czasu noszenia
soczewek

96+ 93%

482

445,

Ograniczenie uczucia
suchosci oczu w trakcie
korzystania z komputera

lub urzadzen elektronicznych

przez diuzszy czas spaé

Mozliwos¢ komfortowego
noszenia korekcji przez
caty dzien, od momentu
przebudzenia do pdéjscia

Ochrona oczu przed
zanieczyszczeniami

Zauwazalna poprawa
wygladu oczu

Zrédto: Globalne badanie konsumenckie 2015, N = 3,232 konsumentéw w wieku 16 - 45 lat z USA, WIk. Brytanii, Rosji, Chin, Korei i Japonii. Liczba 0s6b w grupach jest zréznicowana:
Dane odpowiadajg liczbie uzytkownikow soczewek kontaktowych, ktorzy nie sg catkowicie zadowoleni ze spetniania ich potrzeb. Zrozumienie wptywu niespetnionych potrzeb na czas
noszenia i rezygnacje ze stosowania soczewek. Najczesciej wystepujace potrzeby odpowiadaja wskazanym przez uczestnikow 10 najwazniejszym potrzebom.

llustracja 2: Zachowania kompensujgce stosowane w przypadku niespefnienia najwazniejszych potrzeb

konsumenckie z branzy ochrony zdrowia, mogg wyko-
rzysta¢ globalny zasieg i zbiory danych do przedsta-
wienia zachowan i potrzeb konsumenckich specjali-
stom zajmujgcym sie ochrong wzroku.

W ciggu ostatnich pieciu lat firma prowa-
dzita na catym Swiecie badania, w ktdrych wzieto
udziat ponad 15 000 uczestnikdw z siedmiu krajow.
W najwiekszym badaniu przeprowadzonym
w latach 2011-2012 uzytkownicy soczewek kontak-
towych i osoby rozwazajgce stosowanie tej formy
korekcji odpowiadaty na pytania, ktére pozwalaty
zaliczyé je do co najmniej czterech duzych grup,
w oparciu 0 podobne potrzeby zwigzane ze stylem
zycia i fizjologig oczu.

Kolejne badania rzucity na te kwestie nowe
Swiatfo. Na przykfad, w 2014 roku badacze wykazali,
ze W 80% przypadkéw mozna prawidfowo zidentyfi-
kowaC najwazniejsze potrzeby pacjenta i przypisaé
go do jednej z czterech grup.! W 2015 roku ponad
3000 uczestnikéw badania poproszono o okreslenie
znaczenia przypisywanego do réznych stwierdzen, co
miato stanowic kolejne potwierdzenie przeprowadzonej
wczesniej segmentacii. Chociaz wiele 0sdb wskazywato
na ,ochrone oczu przed pytem i zabrudzeniami” jako
wazny aspekt korekgji, tylko 37% umiescito to kryte-
rium wsrdd najwazniejszych dla siebie, a 53% uczest-
nikéw umiescito w pierwszej dziesigtce ,ograniczanie
wysitku wzrokowego podczas dtugotrwatej pracy przy
komputerze" (llustracja I).

Wspomniane badanie ujawnito mozliwe reakcje
uzytkownikéw soczewek kontaktowych w przy-
padku, gdy ich potrzeby nie zostang catkowicie spet-
nione. Trudno sie dziwic, ze ponad potowa uzytkow-
nikéw soczewek kontaktowych, ktérych najwazniejsza
potrzeba nie zostata spetniona, odpowiedziata, ze praw-
dopodobnie ograniczytoby czas noszenia soczewek.
Natomiast ponad 25% stwierdzito, ze w takim przy-
padku prawdopodobnie ograniczytoby liczbe dni,
podczas ktérych zaktadajg soczewki (/lustracja 2)?

Inni badacze réwniez potwierdzili, ze uzytkownicy
soczewek, doswiadczajacy diugotrwatego dyskomfortu,
ograniczajg czas noszenia soczewek, a nastepnie zakta-
dajg je rzadziej, co w konsekwencji prowadzi do catko-
witej rezygnacji ze stosowania soczewek kontakotwych.3#
W ten sposéb mozna czeSciowo wyttumaczy¢ zjawisko
,Statego odptywu" uzytkownikdw z rynku soczewek
kontaktowych, poniewaz odsetek uzytkownikéw nie
zmienia sie, pomimo duzej liczby nowych dopasowan,
dokonywanych co roku. Powodem ograniczania czasu
noszenia soczewek, a nastepnie catkowitej rezygnacji
z tej formy korekcji moga by¢ nierozpoznane lub niespet-
nione potrzeby uzytkownikéw. Dzieki identyfikacji potrzeb,
specjalisci mogliby juz na poczatku uzyskaé lepsze infor-
macje na temat pacjenta, co pozwolitoby zwiekszy¢
poziom satysfakeji i pomogto zapobiegac niektdrym przy-
padkom rezygnaciji ze stosowania soczewek, a sam proces
statby sie skuteczniejszy i bardziej rentowny.

GLOWNE KATEGORIE POTRZEB
PACJENTOW

Jak powszechnie wiadomo, komfort noszenia,
jako$é widzenia i zdrowie oczu sg oczekiwaniami wspdl-
nymi dla wszystkich kategorii. Oprécz powszechnie
zgtaszanych potrzeb podstawowych, pacjentéw
mozna podzieli¢ na grupy wedtug znaczenia, ktére
przypisujg pozostatym potrzebom (patrz llustracja 3).

Wrazliwe oczy T TQ\\

Dla oséb, u ktorych wystepuje
suchosc lub wrazliwo$é¢ oczu
(alergie sezonowe) oraz
dyskomfort zwigzany

z noszeniem soczewek.

WZROK
KOMFORT
ZDROWIE

Akcentowanie
wygladu oczu
Dla osob, ktére chca wygodnej
korekcji wzroku z jednoczesnym
zaakcentowaniem wygladu oczu.

"= Wrazliwe oczy - Pacjenci odczuwajgcy podat-
no$¢ oczu na podraznienia lub alergie, ktérzy chcg
zapewni¢ sobie komfort podczas wykonywania czyn-
noSci codziennych. W tej grupie pacjentow kryteria
,ochrona oczu przed kurzem i zabrudzeniami”
oraz ,ochrona oczu przed zanieczyszczeniami”
byty wskazywane jako najwazniejsze. Pacjenci
w tej grupie bedg prawdopodobnie potrzebowali
soczewek z bardzo niskim modutem Younga, zawie-
rajgcych Srodek nawilzajgcy i utrzymujgcych natu-
ralne wiasciwosci filmu tzowego, ktére zapewnig
dodatkowa ochrone wrazliwych oczu.

"= Wymagajace warunki otoczenia - Pacjenci
wykonujacy w ciggu dnia wiele réznych czynnosci
w wymagajacych warunkach otoczenia, ktére powo-
dujg obcigzenie wzroku i mogg naruszac stabilno$¢
filmu tzowego. Potrzeby tej grupy pacjentéw spetnia
wiekszo$¢ soczewek, ktdre sg w stanie lepiej inte-
growac sie z filmem fzowym i utrzymywacé jego stabil-
nos$¢ oraz zapewniajg doskonate wtasciwosci uzyt-
kowe podczas bardziej wymagajgcych aktywnosci
w wymagajgcych warunkach otoczenia. Do tej grupy
nalezy najwieksza liczba pacjentéw, a najczescie;
zgtaszanymi przez nich potrzebami sg ,ograniczenie
uczucia suchosci podczas dfugotrwatego korzy-
stania z komputera lub urzadzen elektronicznych”
oraz ,ograniczenie wysitku wzrokowego, powstajg-
cego w wyniku dtugotrwatego korzystania z urzgdzen
wyposazonych w ekrany"

"= Zdrowe, intensywne uzytkowanie - Pacjenci
oczekujacy, ze bedg mogli jak najdtuzej korzystac¢
z minimalnie odczuwalnych soczewek. W tej grupie
pacjentéw najwazniejszymi atrybutami soczewek
byty ,mozliwos¢ komfortowego noszenia korekcji
przez caty dzien, od momentu przebudzenia do
pdjscia spac” i ,wyrazne widzenie pod koniec dnia
lub pod koniec okresu uzytkowania" Potrzebujg
oni soczewek integrujacych sie z najwazniej-
szymi sktadnikami filmu tzowego lub majacych
podobne wifasciwosci, co sprawia, ze soczewka jest
niemal nieodczuwalna i zapewnia trwaty komfort
w trakcie catego okresu noszenia.

Wymagajace warunki
otoczenia

Dla osdb, ktére prowadza aktywny
tryb zycia w wymagajacych warunkach
otoczenia (klimatyzacja, praca na
zewnatrz, przy komputerze itp.)

| Zdrowe, intensywne
uzytkowanie

Dla osob, ktére zazwyczaj noszg
soczewki przez ponad 14 godzin
dziennie, przynajmniej 5 dni

w tygodniu oraz przyktadajg duza
wage do zdrowia oczu.

llustracja 3. Segmentacja potrzeb pacjenta



Pytania dla pacjentow dotyczace objawow i stylu zycia i ob]awy AT [ G Zalecane soczewki kontaktowe
dotyczace zdrowia oczu

= Czy czesto odczuwa Pan/Pani swedzenie lub podraznienie oczu?
= Czy odczuwa Pan/Pani nadwrazliwo$é oczu?

Wrazliwe oczy

= Czy wystepujg u Pana/Pani objawy okulistyczne lub alergie

sezonowe?

= Czy spedza Pan/Pani duzo czasu w wymagajgcych warunkach

= Konieczno$¢ zatrzymywania promieniowania UV*

= Zaczerwienienie spojowki gatkowej lub powiekowe;]
= Zmiany na wewnetrznej powierzchni powieki

Soczewki kontaktowe z rodziny 1-DAY
ACUVUE® MOIST, w tym sferyczne, do
korekcji astygmatyzmu i wieloogniskowe

= Problemy zwigzane z jakoscia filmu fzowego

otoczenia np. pomieszczeniach klimatyzowanych lub korzystajac

Wymagajace warunki
otoczenia

= Czy po intensywnym dniu petnym roznych aktywno$ci odczuwa

Pan/Pani zmeczenie oczu?

= Czy podczas noszenia soczewek potrzebuje Pan/Pani bardziej
statego poziomu komfortu i jako$ci widzenia?

Zdrowe, intensywne
uzytkowanie

okresu uzytkowania?

= Czy chciatby/chciataby Pan/Pani zaakcentowac naturalny wyglad

Akcentowanie swoich oczu?
wygladu oczu

i rozjasnienia oczu?

z urzadzen elektronicznych przez diuzszy czas?

= Staba stabilnos¢ przedsoczewkowego filmu fzowego
= Obecno$¢ przebarwien na rogowce

= Powierzchnia oka jest przesuszona lub matowa
podczas obserwacji odblasku filmu tzowego

Soczewki kontaktowe z rodziny ACUVUE
OASYS® w tym soczewki jednodniowe oraz
dwutygodniowe sferyczne i do korekcji
astygmatyzmu

= Potrzeba zatrzymywania promieniowania UV*

= Zaczerwienienie okolicy rabka

= Czy komfort noszenia obecnych soczewek obniza sie pod koniec

= Obecno$¢ przebarwien na rogowce

Soczewki kontaktowe 1-DAY ACUVUE®
TruEye®

u Potrzeba zatrzymywania promieniowania UV*

= Teczowka wyglada na mata i niewyrazn
= Czy chciatby/chciataby Pan/Pani uzyska¢ naturalny efekt bieli 5 ek E I

= Niewyrazny i blady pierscien ragbkowy

Soczewki kontaktowe z rodziny
1-DAY ACUVUE® DEFINE®

= Potrzeba zatrzymywania promieniowania UV*

Tabela 1. Charakterystyka uzytkownikow soczewek kontaktowych z podziatem na grupy potrzeb.

". Akcentowanie wygladu oczu - Pacjenci dazacy
do zaakcentowania wygladu oczu w naturalny
sposob, przy jednoczesnym zachowaniu wyjatko-
wego komfortu noszenia i ochrony zdrowia oczu
przez soczewki kontaktowe. Pacjenci przywigzu-
jacy duze znaczenie do ,optycznego powiekszenia
oczu” i ,zauwazalnej zmiany wygladu oczu’, poszu-
kujg soczewek kontaktowych, ktdre dodadzg oczom
gtebi, kontrastu i wyrazistosci, pozwalajac uzyskaé
piekniejsze i rozSwietlone spojrzenie.

Jednoznaczne przyporzadkowanie pacjenta do
jednej kategorii nie zawsze jest mozliwe. Pacjentka
cierpigca na alergie moze spedzaé duzo czasu przed
komputerem i JEDNOCZESNIE poszukiwaé soczewek,
ktdre rozswietlg spojrzenie. Wyniki badan wskazujg
jednak, ze pacjenci przedktadaja pewne potrzeby
ponad inne.

Dzieki kilku prostym pytaniom i obserwacjom
(Tabela 1), mozna w stosunkowo tatwy sposéb ustali¢,
ktéra grupa najlepiej pasuje do danego pacjenta
i dobra¢ soczewki, ktére beda najlepiej spetniac
jego indywidualne potrzeby. Mozliwe jest réwniez
okreslenie drugiej kategorii, ktérg bedzie mozna
rozwazy¢, jezeli pierwsze soczewki przepisane
pacjentowi nie sprawdzg sie lub jezeli dobrane wcze-
$niej soczewki nie bedg optymalne w wyniku zmiany
fizjologii oczu lub stylu zycia pacjenta. Bez wzgledu
na to, ktéra marka soczewek zostanie ostatecznie
wybrana, najwazniejsze jest prowadzenie rozmowy
z pacjentem na temat dostepnych opcji i zalecen
w taki sposdb, aby pozwolita zbudowaé indywidu-
alny kontakt pomiedzy pacjentem a specjalist, czyli
podstawe do indywidualnego stosowania korekcji.
Przyktadowy prosty kwestionariusz, pozwalajgcy
zidentyfikowaé szczegdtowe potrzeby pacjenta
przedstawiono na /lustracji 4.

DOBIERANIE ODPOWIEDNIE)J
SOCZEWKI WLASCIWEMU
PACJENTOWI

Po ustaleniu najwazniejszych potrzeb pacjenta,
nalezy oméwi¢ z nim tryb wymiany soczewek i ceny
produktéw. W kazdej z opisanych wyzej grup moga
znalez¢ sie soczewki planowej wymiany (dwuty-
godniowe) i jednodniowe, zaréwno drozsze jak
i w nizszych cenach.

W Johnson & Johnson Vision Care Companies
dazymy do opracowywania wysokiej jako$ci soczewek
kontaktowych, zapewniajacych doskonaty komfort
noszenia, jako$¢ widzenia i chronigcych zdrowie oczu,
a jednoczesnie realizujgcych indywidualne potrzeby
kazdej z opisanych wyzej grup pacjentéw. Nasze podej-
Scie do innowacji - Technologia EYE-INSPIRED™ Design
- opiera sie na znajomosci stylu zycia pacjentdw

TEN PROSTY KWESTIONARIUSZ POMOZE TWOJEMU SPECJALISCIE DOBRAC

i ich wptywu na do$wiadczenie z noszeniem soczewek,
a takze na szczegGtowej wiedzy na temat fizjologii oka.

Wiasnie dlatego mozemy z catg pewnoscig stwier-
dzi¢, ze zadna soczewka kontaktowa z rodziny ACUVUE®
nie stanie sie dla Ciebie uniwersalng ,soczewka pierw-
szego wyboru" w kazdym przypadku. Zamiast tego,
zachecamy specjalistow do rozwazenia soczewki,
ktéra najlepiej realizuje najwazniejsze potrzeby
pacjentéw. Szeroka gama produktéw ACUVUE®
gwarantuje znalezienie produktu odpowiedniego dla
kazdego pacjenta. Personalizowanie zalecen pokaze
pacjentowi, ze specjalista bierze pod uwage jego
potrzeby, a takze zwigkszy szanse na sukces dopaso-
wanej korekgji i dalsze stosowanie soczewek kontak-
towych przez pacjenta.

Wybdr soczewek z rodziny ACUVUE OASYS®
(dwutygodniowych do noszenia w trybie dziennym lub

ACUVUE

BRAND CONTACT LENSES

SOCZEWKA,

KTORA ZMIENIA
Wszystko™

SOCZEWKE NAJLEPIEJ DOPASOWANA DO TWOJEGO STYLU ZYCIA.

1. Ktore stwierdzenie najlepiej opisuje Twoj styl zycia?

Czesto odczuwam suchosé, swedzenie lub
podraznienie oczu. Mam objawy alergii
sezonowych, ktére dotycza oczu.

Chee zeby moje oczy wygladaly atrakcyjniej
i piekniej. Chee podkreslié i rozéwietlié
moje spojrzenie.

iek nosites$/nositas

PSP ©::c: wickszosc dnia korzystam z urzadzens
== lub pracuje w kii
biurze. Po intensywnym i aktywnym dniu moje
oczy sa zmeczone.
Choe zadbaé o zdowie oczu teraz i w przyszlosci.
Nosze soczewki kontaktowe codziennie przez
ponad 14 godzin.

3. Jak czesto, w przeciagu ty

Kilka razy/ w weekend

y$ nosi¢

Przez wigkszo$é czasu

(I

llustracja 4. Przykfad prostego kwestionariusza, pomocnego przy identyfikacji potrzeb pacjenta.



jednodniowych) powinien opieraé sie na innych elemen-
tach charakterystyki pacjenta. Jezeli pacjent preferuje
wygode lub zamierza nosi¢ soczewki tylko czasami,
lepszym rozwigzaniem mogg okazaC sie soczewki
ACUVUE 0ASYS® 1-Day z technologig HydralLuxe™
Dla oso6b, ktére stawiajg przede wszystkim
na komfort codziennego noszenia soczewek
w wymagajacych warunkach otoczenia, ale nie chcg
ponosi¢ znacznych kosztdw, dobrym rozwigzaniem
moga by¢ soczewki dwutygodniowe.

Opisana w artykule segmentacja moze stanowic
podstawe dla spersonalizowanego podejscia do

Informacje o autorach

korekcji wzroku, w oparciu o dane z badan dotyczg-
cych najwazniejszych potrzeb tysiecy pacjentow.

Ponadto, wazne jest péjscie o krok dalej, tzn. wyja-
$nienie pacjentowi, dlaczego zalecamy mu konkretng
soczewke oraz opisanie bezposredniego zwigzku
pomiedzy cechami danej soczewki a indywidualnymi
potrzebami pacjenta.

Codziennie bierzemy pod uwage postawy i styl
7ycia pacjentdw, fizjologie oka oraz objawy, aby podjgé
decyzje, ktéra z dostepnych soczewek kontaktowych
bedzie najlepsza w danym przypadku. Na tym polega

sztuka przepisywania soczewek kontaktowych oparta
na fachowej wiedzy. Jednak wielu z nas nie wykorzy-
stuje mozliwosci przekazania wynikéw przeprowadzone;
analizy w prosty, spéjny i przemawiajacy do pacjenta
sposéb. Poswiecenie kilku dodatkowych minut na
bardziej spersonalizowane podejScie do stosowania
korekcji moze zwiekszyc satysfakcje pacjenta i zachecié
go do przeznaczenia wiekszych srodkéw na zakup
produktdw i ustug. Nalezy jednak pamietaé, ze zadna
soczewka kontaktowa, nawet najlepsza, nie jest w stanie
catkowicie spetni¢ potrzeb wszystkich pacjentéw.
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*Wszystkie soczewki kontaktowe marki ACUVUE® posiadajg filtr UV, ktéry pomaga chroni¢ rogéwke i wnetrze gatki ocznej przed szkodliwym dziataniem promieniowania
UV. Soczewki kontaktowe z filtrem UV NIE zastepujg gogli lub okularéw przeciwstonecznych z filtrem UV, gdyz nie zakrywajg catkowicie oczu i okolic wokét nich. Zaleca sie
korzystac z okularéw przeciwstonecznych z filtrem UV zgodnie z zaleceniami specjalisty. Transmisja promieniowania UV mierzona dla soczewek o mocy -1,00D.
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W poprzednim numerze magazynu Optyka numer 6(43)2016 ukazat sie artykut zatytutowany “Przyjrzyjmy sie soczewkom torycznym: najnowsze dane dotyczace
miekkich, torycznych soczewek kontaktowych’, sponsorowany przez firme Johnson & Johnson Vision Care Companies. W toku edytowania tekstu i zmiany jego formatu,
w wersji finalnej pojawita sie ,Rycina 1. Obrazy przedstawiajace petny profil grubosci miekkich, torycznych soczewek kontaktowych (przedstawiono przyktadowe mapy

dla mocy -3,00/-1,25x180)’ do ktorej wkradt sie bfad.
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ACUVUE® 0ASYS®
for ASTIGMATISM

AIR OPTIX® for
ASTIGMATISM

Biofinity® Toric

Clariti® Toric

PureVision® Toric

PureVision®2 for SoftLens® Toric
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Rycina 1. Obrazy przedstawiajgce petny profil grubosci miekkich, torycznych soczewek kontaktowych (przedstawiono przykfadowe mapy dla mocy -3,00/-1,25x180).

OPTYKA/2017/01/7872



